


HYUNDAI CV ДИЛЕРЛІГІНЕ ӨТІНІШ





	
Кімге:	«Hyundai Com Trans Kazakhstan» ЖШС
	

Күні: 	

	Кімнен: 	

	Ел:        ҚАЗАҚСТАН, Алматы қ.		

Осы арқылы біз өзіміздің кандидатурамызды Hyundai автомобиль өнімін «Дилер» уәкілетті бөлшек операторы ретінде қарастыру туралы жүгінеміз.

Біз Сіздің компанияңыз біздің өтінішімізді қабылдауға міндеттенбейтінін түсінеміз, бірақ оны Ниет туралы келісімді жасау арқылы қабылдау біз осы өтініште ұсынған ақпараттың деректілігіне негізделетін болады.

Әрі қарай біз Сіздің растауыңызды алу мақсатында біз шығарған кез келген шығындар тек біздің жауапкершілігіміз болып табылатын және шешіміңізге қарамастан Сіз осы өтінішті қайтаруға міндетті емес екен фактіні қабылдаймыз, алайда оның мазмұнының құпиялылығын ескеру қажет.











Қол қойылды: 											

			  (Бас директор)



Күні:	





HYUNDAI COM TRANS KAZAKHSTAN ЖШС



Дилер ретінде тағайындауға өтініш



НАРЫҚТЫҚ САЛА:	Коммерциялық автомобильдерді сату және оларға қызмет көрсету


БӨЛШЕКТЕП САТУДЫҢ ТҮРІ: HYUNDAI



САТУЛАР, СЕРВИС ЖӘНЕ ҚОСАЛҚЫ
БӨЛШЕКТЕР			


НЕМЕСЕ
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ДИЛЕРЛІК ОРТАЛЫҚТЫҢ БАҒДАРЫ



	ДИЛЕРГЕ ҮМІТКЕРДІҢ ЗАҢДЫ АТАУЫ:

	

	ДИЛЕРГЕ ҮМІТКЕРДІҢ ЗАҢДЫ МЕКЕНЖАЙЫ:

	КОМПАНИЯНЫ ТІРКЕУ НӨМІРІ:

	

	ДИЛЕРЛІК ОРТАЛЫҚТЫҢ (ҰСЫНЫЛАТЫН) САУДА АТАУЫ:

	

	НАҚТЫ МЕКЕНЖАЙЫ: 

	

	АВТОСАЛОННЫҢ НАҚТЫ МЕКЕНЖАЙЫ (егер негізгі мекенжайдан өзгеше болса):

	

	АВТОСЕРВИСТІҢ НАҚТЫ МЕКЕНЖАЙЫ (егер негізгі мекенжайдан өзгеше болса):  

	

	ИНТЕРНЕТТЕГІ ПАРАҚША (ВЕБСАЙТ)

	



		
	

БАЙЛАНЫС АҚПАРАТ



	
	Телефон нөмірі
	Факс нөмірі
	Электрондық пошта мекенжайы
	Жұмыс тәртібі (жергілікті)

	Негізгі
	
	
	
	

	Сатулар
	
	
	
	

	Сервис
	
	
	
	

	Қосалқы бөлшектер
	
	
	
	

	Басқа
	
	
	
	





	

ДИЛЕРЛІК ОРТАЛЫҚТЫҢ БАҒДАРЫ



	НЕГІЗГІ БАНК

	Атауы:
ЖСК 


 
	Мекенжайы:


	Есепшот нөмірі:
	SWIFT 

	Байланыс тұлғасы:
	Телефон:




	ЗАҢ КЕҢЕСШІСІ

	Атауы: бос

	Мекенжайы:


	Байланыс тұлғасы:
	Телефон:



	БАС БУХГАЛТЕР

	Атауы:

	Мекенжайы:


	Байланыс тұлғасы:
	Телефон: 



	КОММЕРЦИЯЛЫҚ ҰСЫНЫСТАР (кем дегенде үшеу)

	Атауы: ЖШС  
	Мекенжайы:


	Байланыс тұлғасы:
	Телефон:

	Атауы:

	Мекенжайы:


	Байланыс тұлғасы:
	Телефон:

	Атауы:

	Мекенжайы:


	Байланыс тұлғасы:
	Телефон:








	

ДИЛЕРЛІК ОРТАЛЫҚТЫҢ БАҒДАРЫ


ИЕГЕРЛЕР / ДИРЕКТОРЛАР / СЕРІКТЕСТЕР / АКЦИОНЕРЛЕР
Ескерту – барлық директорларды және құрылтайшыларды көрсету қажет
Ескерту – егер компания холдингтік болса, сонымен бірге холдингтік компанияның қатысуын көрсету қажет.

	АТЫ-ЖӨНІ
	КОММЕРЦИЯЛЫҚ ҚАЛПЫ
	ЖЕКЕ МЕКЕНЖАЙЫ
	ҚАТЫСУ %
	ӘРЕКЕТ ЕТЕТІН (ИӘ/ЖОҚ)

	


	Иегер
	
	
	Иә

	
	Атқарушы директор
	
	
	

	
	Техникалық директор
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	













			
	

ҚАРЖЫЛЫҚ АҚПАРАТ



	ЖОСПАРЛАНАТЫН КАПИТАЛИЗАЦИЯ

	Бар автомобильдер $
		-

	Бар қосалқы бөлшектер және механизмдер $
	

	Айналым капиталы $
	

	Нысандар / жиһаз / жарақтар $
	

	Шеберханадағы құрал-саймандар және жабдықтар $
	

	Басқа/ CI (фирмалық логотиптер және белгілер) $
	

	БАРЛЫҒЫ $
	



	ЖОБАНЫ ҚАРЖЫЛАНДЫРУ КӨЗДЕРІ

	ҚАРЫЗ БЕРУШІ
	СОМА
	ҚАМСЫЗДАНДЫРУ
	МЕРЗІМ
	ТӨЛЕМ

	Банк
	
	
	
	

	Өзіндік қаражат
	
	
	
	

	
	
	
	
	



	ҚАЖЕТ БОЛСА, БАР ҚОСЫМША КАПИТАЛ
Көзі




	
АВТОМОБИЛЬГЕ ТӨЛЕМ ЖОСПАРЫ
(өзіндік/ аккредитив / банктегі кредит желісі / банктік кепілдік, үшінші тараптардың кепілдігі)


	

	
КОМПЬЮТЕРЛІК ЖҮЙЕ

Бағдарламалық жасақтама:

ДБЖ (Дилерлік басқару жүйесі):








	

АВТОМОБИЛЬ САЛАДАҒЫ АЛДЫНДАҒЫ ЖҰМЫС ТӘЖІРИБЕСІ (бар болса)


Директорлардың және Президенттердің
	1.  



	2. 



	3.



	4.






	

 ТҰТЫНУШЫЛАРДЫҢ ҚАНАҒАТТАНУ КӨРСЕТКІШІ



	Процесс:

Тұтынушылардың пікірін қадағалау:









	

ҰСЫНЫЛАТЫН ҚЫЗМЕТКЕРЛЕР

	

	Аты-жөндерін толығымен көрсетуіңізді сұраймыз

	Дилерлік орталықтың президенті
	

	Бас менеджер
	

	Сату жөніндегі менеджері – Бас
	

	Корпоративтік сату жөніндегі 
 менеджері 
	

	Сатушы 1 – Жаңа (тағайындалған) сатушылар
	                               

	Сатушы 2 – Жаңа (тағайындалған)
	

	Сатушы 3 – Жаңа (тағайындалған)
	

	Сатушы 4 – Жаңа (тағайындалған)
	

	Қаржылық менеджер - Бухгалтер
	                               

	Маркетинг менеджері
	                               

	Сатудан кейінгі қызмет көрсету менеджері
	                               

	Шеберхананың менеджері
	                               

	Сервистік жұмыстар
	Барлығы жұмыскерлер (Менеджерсіз)
	
	Кеңесшілердің саны
	

	Сервистік жұмыстар
	Техниктердің саны
	
	Көмекшілердің саны
	

	Қосалқы бөлшектер бөлімінің басшысы
	

	Қосалқы бөлшектер жүкқоймасының қызметкерлері
	Барлығы жұмыскерлер (Менеджерсіз) Техниктер саны 
	
	

	Әкімгершілік менеджер
	

	Әкімгершілік сұрақтар
	Барлығы жұмыскерлер (Менеджерсіз)
	
	

	Басқа 
	Өндірістік емес жұмыскерлердің жалпы саны
	
	



	

НЫСАНДАР



	HYUNDAI САТУ УЧАСКЕСІ
	Квадрат метрлер
	Автомобильдер саны

	Таныстыру залы – автосалон
	
	

	Көрме алаңы – далада 

	
	

	Тауарлық автомобильльдерді сақтау жүкқоймасы
	
	

	HYUNDAI үшін жеке кіру*
	
	


*«мультибренд» сызбасы бойынша жұмыс істейтін дилерлік орталық

	СЕРВИСТІК АЙМАҚ
	HYUNDAI
	Барлығы дилерлік орталық

	Бокстар саны
	
	

	Көтергіштер саны
	
	

	Интербелсенді сервистік бокстардың саны
	
	

	Клиенттер үшін тұрақтық орындар саны
	
	

	Жуу бокстар саны
	
	



	СЕРВИСТІК ҚЫЗМЕТ КӨРСЕТУДІҢ ҚАБЫЛДАУ БӨЛМЕСІ
	Дөңгелекпен белгілеңіз

	HYUNDAI үшін жеке сервистік тұрынтағы
	
	



ЕСКЕРТУ: Дилерлерді тағайындау барлық жоғарыда көрсетілген құжаттар ұсынылмағанша бекітуге тапсырылмайды.







	







	

	
БАҚЫЛАУ СҰРАҚТАР ТІЗІМІ



1.	Компания туралы жалпы ақпарат.

1.1.	 Тіркелген атауы, заңды мекенжайы, телефон нөмірі, электрондық поштасы.
1.2.	 Жоғары басшының тегі, аты және әкесінің аты, оның ресми лауазымы, жасы, білімі, негізгі кәсібі (білімі бойынша), алдыңғы жұмыс орны және лауазымы.
1.3.	 Заңды мәртебесі, тіркелген күні мен орны, жарғылық қоры, акционерлердің (құрылтайшылардың) тізімі, олардың үлестерін көрсетуімен (жаңа заңды тұлға құрылған кезде тіркеу деректерін қоспағанда, ол бойынша дәл сондай мәліметтер келтірілсін).
1.4.	 Қызметтің негізгі түрлері және олардың жалпы көрсеткіштері. Компания холдингке кірген жағдайда – холдингтің ірі қатысушылары мен құрылымы, сондай-ақ компанияның бизнесіне қатысты шешімдер қабылдау схемасы.
1.5.	 Өткен жылдағы нақты және ағымдағы жылға жоспарланған айналым.
1.6.	 Штаттық қызметкерлер саны.  
1.7.	 Автомобиль бизнесіндегі тәжірибе (бар дилерлік келісімшарттар, қолданылу мерзімі, қандай маркалармен, сату және техникалық қызмет көрсету/жөндеу қол жеткізілген нәтижелер).
1.8.	 Ағымдағы және өткен толық жыл үшін автомобильдерді сату (данамен) және қызмет көрсету (сағатпен немесе ақшамен) көлемдері (маркалар бойынша жаңа және ұсталғандарға бөле отырып).
1.9.	 Сіздің компанияңыздың активтерінің жалпы құны.
1.10.	 Сіздің активтеріңіздің құнының 50%-ынан асатын басқа заңды немесе жеке тұлғалардың алдында өтелмеген қаржылық немесе материалдық міндеттемелердің болуы. Жобаға инвестиция салатын заңды тұлғаның өтімділігі (ағымдағы активтердің ағымдағы міндеттемелерге қатынасы).
1.11.	 Клиенттердің/серіктестердің ұсынымдары.
1.12.	 Жұмыс істеп тұрған дилерлік орталықтар болған жағдайда фотосуреттерді (сыртқы түрі, сауда залы, сервис, сервистік қабылдау, қосалқы бөлшектер мен аксессуарларды сату) қоса беруіңізді сұраймыз.
1.13.	 Сату және қызмет көрсету бойынша клиенттердің қанағаттану деңгейі. Брендтер шеңберіндегі компанияның рейтингі.

2.	Ұсынылған тұрақты шешім.

2.1.	 Дилерлік орталық салу үшін жер учаскесінің сипаттамасы – орналасқан жері, ауданы, шекарасы, учаскеге және учаскеден көрінісінің фотосуреттері көрсетілген қала картасын қоса беріңіз. Қаланың жалпы картасында Сіз ұсынатын тұрақты және уақытша шешімнің орналасқан жерін, сондай-ақ қалаңыздағы басқа автомобиль маркаларының ресми дилерлерінің орналасқан жерін көрсетіңіз.
2.2.	 Жер учаскесін ресімдеудің ағымдағы мәртебесі (ресімдеу аяқталған жағдайда, растайтын құжаттардың көшірмелерін қоса беріңіз; басқаша – ресімдеудің аяқталу мерзімін көрсетіңіз).
2.3.	 Hyundai дилерлік орталығының ұсынылатын форматы (3S-sales, service, spare parts; 2s-service, spare parts).
2.4.	 Шамамен құрылыс алаңын, функционалдық аймақтарға бөлінген орталықтың жалпы ауданын, слесарлық және шанақ цехтарының жұмыс бекеттерінің санын, тауарлық автомобильдерді сақтауға арналған алаңдарды, автотұрақтарды және т. б. көрсетіңіз.
2.5.	 Көршілес учаскелерде басқа брендтердің дилерлік орталықтарын орналастыру жоспарлануда ма? (егер солай болса, онда қазіргі сәйкестік мәртебесі, өзара орналасу схемасын схемалық түрде көрсетіңіз).
2.6.	 Алдын ала эскиздік жоба болған жағдайда – қоса беріңіз.
2.7.	 Орталықтың құрылысын бастау және аяқтау және пайдалануға беру мерзімдерін көрсетіңіз.

3.	Сату және инвестициялар жоспары.

3.1.	 Кем дегенде соңғы үш жылдағы компания немесе компаниялар тобы бойынша бухгалтерлік шоғырландырылған есептілікті (1-нысан бойынша) беріңіз.
3.2.	 Сіздің аймағыңыздағы Hyundai автомобильдеріне төлем қабілетті сұранысты анықтауға тырысыңыз және оны негіздеңіз.
3.3.	 Сіздің алғашқы үш жылдағы сату жоспарыңыз.
3.4.	 Құрылысқа, әрлеуге, жабдыққа, персоналды жалдауға және т. б. жоспарланған жалпы инвестициялар
3.5.	 Бірнеше көздерді (меншікті қаражат, банктік несие және т.б.) пайдалану кезінде осы инвестициялардың көздері және олардың қатынасы қандай. 
3.6.	 Банктік кредиттеу жағдайында қай банктен, қандай қамтамасыз етумен, қандай валютамен және жылдық қандай пайызбен көрсетіңіз.
3.7.	 Өтелімділік моделі.

4.	Нарық туралы ақпарат.

4.1.	 Сіз біздің дилер ретінде қандай аумақта жұмыс істеуді жоспарлап отырсыз.
4.2.	 Қолданыстағы және жоспарланған дилерлік орталықтары көрсетілген қала картасын беріңіз.
4.3.	 Сіздің қалаңыз бен аймағыңыздың халқы қандай.
4.4.	 Осы аумақта импорттық автомобильдер паркі қандай, онда Hyundai автомобильдерінің үлесі қандай (шығарылған жылдары бойынша парктің құрылымы туралы мәліметтер қажет). 
4.5.	 Сіздің қалаңызда және жалпы аумақта қандай маркалардың дилерлері мен қосалқы дилерлері бар, олар ай сайын қанша жаңа көлік сатады және олардың қандай инфрақұрылым нысандары бар.
4.6.	 Шетелдік автомобильдер мен қосалқы бөлшектердің бейресми ("сұр") сатушылары Сіздің нарыққа қаншалықты әсер етеді. 
4.7.	 Сіздің нарығыңыздың әлеуетін талдау үшін пайдалы болуы мүмкін деп санайтын кез келген қосымша ақпарат.

Сауалнама сұрақтарына толық жауаптарды жазбаша түрде беруіңізді сұраймыз 
Максим Нюге («Hyundai Com Trans Kazakhstan» ЖШС Дилерлік желісін дамыту жөніндегі менеджер) электрондық поштаға: m.nyu@hyundai.kz

БІР ХАТТЫҢ КӨЛЕМІ 10 Мб АСПАУЫ ТИІС

РАСТАМА

Менің/біздің ойымша/ойымызша, алдындағы беттерде ұсынылған және HYUNDAI франшизасына қызмет көрсету және оның қосалқы бөлшектері бойынша бөлшектік операторы ретінде тағайындауға менің/біздің өтінішімді/өтінішімізді құрайтын ақпарат толық және нақты болып табылады,
Мен/біз Hyundai Com Trans Kazakhstan ЖШС және оның жұмыскерлерін осы құжаттың мазмұнын тексеру үшін осы өтініштің нәтижесін анықтаған кезінде ұсынылған ақпаратқа негізделуге және осында көрсетілген кез келген тұлғамен байланысуға уәкілдікті береміз.


Қолы:

Аты-жөні:
Лауазымы:
Қол қою күні:



Қолы:

Аты-жөні:
Лауазымы:
Қол қою күні:
[bookmark: _GoBack]
image1.png
HYUNDAI

Com Trans Kazakhstan




